
NEGOCIOS CON REMESAS
REQUERIMIENTOS



REQUERIMIENTOS: 
1. Registrar celulares de los 

migrantes en el extranjero.
2. Registrar sus comunidades en su 

pais de origen.



LOS MIGRANTES SON UN 
MERCADO MUY IMPORTANTE
PARA CUALQUIER NEGOCIO 
EN HONDURAS.

PREMISA:



•ESTUDIAR LAS NECESIDADES     QUE 
TIENEN LOS MIGRANTES Y SUS FAMILIAS.
•IMPLEMENTAR SOLUCIONES.

REQUISITOS PARA NEGOCIO:



LOS MIGRANTES GASTABAN 
(2000-2005) LA TERCERA PARTE 
DE SUS INGRESOS EN LLAMADAS 
A SUS FAMILIAS ($600+ MES).

PROBLEMA :
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LOS MIGRANTES QUIEREN QUE SUS FAMILIAS 
VIVAN EN COMUNIDADES QUE PROVEAN TODOS 
LOS SERVICIOS PUBLICOS DE LA MEJOR CALIDAD..

PROBLEMA :



i.e. Remesas Colectivas

REMESAS PARA EL DESARROLLO.



Remesas enviadas por migrantes, 
para hacer obras de desarrollo en 
sus comunidades de origen, y así 

beneficiar a sus familias 
transnacionales.

Remesas Colectivas



•Crear una organización ( empresa privada ) que 
promueva las Remesas Colectivas.

•Negociar un proyecto 3 X 1, 
(por cada dólar enviado por migrantes, un Banco de Desarrollo pondrá 
1 y la Municipalidad pondrá 1)

Primer Paso: 



Ejemplo:
REMESAS COLECTIVAS
En Zacatecas México.



Ventaja,
son muchos 
donantes 
potenciales
con dinero 
que quieren 
lo mejor 
para sus 
familias.





TODOS LOS 
EMPRENDIMIENTOS CON 

MIGRANTES, DESCRITOS A 
CONTINUACION, SON 

UNICORNIOS POTENCIALES



Repatriación de Cuerpos con:

DESCANSA EN CASA.

EMPRENDIMIENTO 1:



http://www.descansaencasa.com

A responsible decision, a legacy of peace

D e s c a n s a e n  C a s a    
( r e s t a t  h o m e )



(TODOS NOS VAMOS A MORIR)



QUE PASARA 
CON MI 
CUERPO SI YO 
MUERO?

Población migrante en USA y Canadá

El Problema

Para los inmigrantes, la 
repatriación de cuerpos en 
caso de muerte, es un 
problema que necesita una 
solución.





31 
Millones

Mexicanos

10 
Millones

Centro Americanos

19 
Millones

Asia Americanos

Mercado Potencial Minimo
en los Estados Unidos y Canada

Total: 60 Millones de personas



Puede DEC convertirse en UNICORNIO ($1B)?

CON 3% DEL MERCADO POTENCIAL.



Fomentando el ahorro en Bancos locales:

BIENVENIDO A 
TU CASA PAISANO.

EMPRENDIMIENTO 2:



Proyecto : 
Bienvenido a Casa Paisano

Proyecto cuya 
finalidad es vender 

bienes raíces a  
hondureños 

residentes en el 
extranjero, 

fomentando el 
ahorro en el 

sistema financiero 
nacional.



Proyecto : 
Bienvenido a Casa PaisanoSE REQUIERE
UN PRODUCTO
BANCARIO DE
AHORRO CON REMESAS
FACIL DE USAR.
Ejemplo: Western Union
Deposito en cuenta.



Proyecto : 
Bienvenido a Casa Paisano



Proyecto : 
Bienvenido a Casa Paisano

•1- UN PRODUCTO BANCARIO DE AHORRO CON REMESAS 

•2- BANHPROVI ANUNCIA FINANCIAMIENTO DE VIVIENDAS “SIN PRIMA”

•3- UNA INICIATIVA DE VENTAS POR PROMOTORES DE VIVIENDA  AL 
MERCADO DE MIGRANTES 

=VENTAS MASIVAS DE BIENES RAICES.



SEGUROS DE SALUD PARA 
LA FAMILIA 

TRANSNACIONAL.

EMPRENDIMIENTO 3:
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Afiliados en el 2014  850,000 polizas



RENOVACION DE 
PASAPORTES VENCIDOS.

EMPRENDIMIENTO 4:



Cuantos migrantes hondureños tienen 
sus pasaportes vencidos ?

Asumamos: 500,000

UNA PREGUNTA DE 
ALTO IMPACTO



EMPRENDIMIENTO: 
Desarrollar un sistema en-linea para 
RENOVAR pasaportes vencidos y 
cobrar $200 por el servicio .



INGRESOS ANUALES AL ESTADO: 

500,000 x US$100 = US$ 50M 
Nota:  El Presupuesto aprobado del Ministerio de Relaciones
Exteriores y Cooperacion de Honduras para 2023, es de Lps
1,247,169,874, equivalente a US$ 50.9 M.



EMPREDIMIENTO NO. 5



Mas trabajo
Menos HAMBRE,
Menos MIGRACION

IRREGULAR.



SOLUCION DE AGROEMPLEOS  
TRABAJO BIEN PAGADO PRODUCIENDO 

COMIDA PARA ALIMENTAR A LOS 
HABITANTES EN TODO EL MUNDO.

EL DILEMA DEL PUEBLO
MORIR DE HAMBRE O MIGRAR



SOLUCION AL PROBLEMA 
DE EMPLEO:

PAGARLE AL PRODUCTOR 
UN PRECIO JUSTO.  



PRODUCIR PARA EXPORTAR





MIGRANTES
MERCADOS 
MASIVOS  

PARA EMPRENDEDORES



Muchas Gracias

http://www.workersfromhonduras.org


	Número de diapositiva 1
	                    
	                    
	                    
	                    
	Número de diapositiva 6
	                    
	                    
	Número de diapositiva 9
	Número de diapositiva 10
	Número de diapositiva 11
	                    
	                    
	Número de diapositiva 14
	Número de diapositiva 15
	Número de diapositiva 16
	Número de diapositiva 17
	Número de diapositiva 18
	Número de diapositiva 19
	Número de diapositiva 20
	Número de diapositiva 21
	Número de diapositiva 22
	Proyecto : �Bienvenido a Casa Paisano
	Proyecto : �Bienvenido a Casa Paisano
	Proyecto : �Bienvenido a Casa Paisano
	Proyecto : �Bienvenido a Casa Paisano
	                    
	Número de diapositiva 28
	Número de diapositiva 29
	                    
	Número de diapositiva 31
	Número de diapositiva 32
	Número de diapositiva 33
	Número de diapositiva 34
	Número de diapositiva 35
	Número de diapositiva 36
	Número de diapositiva 37
	                    
	Número de diapositiva 39
	Número de diapositiva 40
	Número de diapositiva 41

