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¿Cómo pensamos la TRANSFORMACIÓN del Banco Provincia?

Por decisión política del Gobernador Axel Kicillof recuperamos el rol histórico de 
Banco Provincia como banca de fomento al servicio de la producción y las familias 
bonaerenses, a partir de tres grandes ejes que orientaron nuestras acciones: 

ESTRATEGIA 2019-2023

DESARROLLO 
PRODUCTIVO INNOVACIÓN CERCANÍA
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Desarrollo integrado de todas las herramientas de política

Provincia Microcréditos
Líneas de Inclusión Financiera

Línea Agro Sustentable Inversión en 
biodigestores

Inversión FONDEP
Línea Mujeres

Fin. de Inversiones Productivas
Fortalecimiento de la cadena láctea/Ganadera

Préstamos para afectados por fenómenos 
naturales/Sequía

Provincia en Marcha
Financiamiento de Inversión

REPYME
Desq. Cheque, Capital de Trabajo, Expo, 
Refi.

A Toda Máquina
Adquisición de Maquinaria Agrícola

PACTAR
Tarjeta Industria, Comercio y Servicios

PROCAMPO
Tarjeta Agropecuaria

Sobrecumplimos todas las metas semestrales de 
financiamiento productivo que fija el BCRA. 

La última se sobrecumplió un 200%

Articulación Herramientas de política.
GOBIERNO PBA, FOGABA, FOGAR, 

FONDEP, BICE

DESARROLLO PRODUCTIVO
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Fuente: DW. Información al 30/04/23.

Total BPBA. Colocaciones a empresas por sector de actividad
(acumulado 2020 – 4m 2023, part. %)

El 60% del monto total de asistencia a 

empresas fue a través del Programa 

REPYME, que tiene tasas atenuadas por 

el Banco. 

DESARROLLO PRODUCTIVO

Desde enero del año 2020 uno de los principales objetivos, fue recomponer el entramado productivo
bonaerense, financiando todos los sectores de actividad.

destinados a empresas
(acum. 2020 – 4m 2023)

USD 12.130 
millones 37%

26%

25%

9%

3%

0,5%

Industria

Agropecuario

Comercio

Servicios

Construcción

Otros



Durante los primeros 4 meses de 2023:

 El 87% del financiamiento estuvo destinado a las empresas.

 Se atendieron desde grandes empresas hasta trabajadoras y trabajadores independientes. Pero el foco siempre
estuvo en las Pequeñas y Medianas Empresas que recibieron aprox. 8 de cada 10 pesos que se otorgaron en
crédito a la producción.

 A su vez, se logró mejorar la asistencia a las empresas con tasas más accesibles. Así, en lo que va del año 2023 el
76% de los créditos productivos otorgados tienen tasas especiales.

Coloc. a empresas, según tasa
(en millones de dólares)
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Coloc. a empresas, según tamaño de empresa
(en millones de dólares)

DESARROLLO PRODUCTIVO

1.682

2.443

3.523

1.663

517

787

1.070

446

2020

2021

2022

2023

MiPyme Resto empresas

1.163

2.039

3.595

1.601

1.035

1.191

998

508

2020

2021

2022

2023

Línea Blanda Resto Líneas



DIC-19 ABR-23
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Posicionamiento de 
mercado (Share) de 

créditos productivos del 
Sistema Financiero 

Argentino

Dic-19: 
7,8%

Abr-23: 
12,2%

+ 4,4 p.p.

Saldos de cartera, préstamos al sector privado

DESARROLLO PRODUCTIVO

56%
44%

Empresas Individuos

28%

72%

Empresas Individuos
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PANDEMIA

DESARROLLO 
COMERCIAL

SEGURIDAD

Complejidad del Comercio Internacional: dificultad para viajar, cuarentenas,
desabastecimientos, inseguridad e incertidumbre.

Virtualidad: se aceleraron los procesos hacia la virtualidad, pero también se incrementaron
los fraudes e ilícitos.

Otro de los sectores del espacio, tiene como objetivo el desarrollo comercial de las empresas
exportadoras ampliando el destino de sus productos a través de Rondas de Negocios
Virtuales y Reuniones de Inteligencia Comercial

El sello VINCULAR asegura la calidad de la contraparte, respecto a que se trata de una
empresa en marcha, activa en el sistema financiero. Esta característica implica un diferencial
muy importante en el contexto actual.

VINCULAR, ESPACIO PARA EL DESARROLLO

Es un espacio creado para potenciar las exportaciones bonaerenses y brindar a las empresas nuevas oportunidades de
negocios en mercados internacionales.

CAPACITACIÓN
Uno de los sectores del espacio esta destinado a aquellas empresas que quieren incursionar
en la exportación, a través del Taller de primera exportación y del Taller de exportación de
Servicios.

VINCULAR, espacio para el desarrollo
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Las agendas concretadas por nuestras filiales y otros colaboradores (Bancos corresponsales, embajadas,
consulados, etc.) generan reuniones uno a uno, en una sala virtual a nombre del exportador, donde negocian en un
ambiente seguro a través del aplicativo Cisco Webex.

20
20

 -
20

21
20

22

8 RONDAS DE 
NEGOCIOS VIRTUALES

 67 EMPRESAS ARGENTINAS
 175 CONTRAPARTES EXTRANJERAS
 506 REUNIONES VIRTUALES

 Ciclo Viajar por negocios 2022

 Conversatorio virtual con empresarios bolivianos

 Ciclo Semana de la Mujer Empresaria

 Ciclo Por qué operar comercio exterior en el Banco Provincia

 Ciclo Oportunidades Comerciales con Brasil

 Operación Expocruz 2022

 Programa Búsqueda de Mercados en el Exterior y Programa Compre en la Región

VINCULAR, espacio para el desarrollo



 Programa Compre en la Región: Si bien este Programa está destinado a importadores argentinos, con el objeto de
contactarlos con proveedores de la Región, se replica también en nuestras filiales en el exterior. De esta forma,
importadores de Uruguay, Brasil y Bolivia contactan exportadores argentinos de nuestra base de clientes, generando
una importante red de intercambio.
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 Programa Búsqueda de Mercados en el Exterior: está destinado a exportadores clientes del Banco.

Durante 2022, se realizaron 
mediante estos dos programas

 27 EMPRESAS CLIENTES Y REFERENCIADAS

 30 CONTRAPARTES EXTRANJERAS

35 REUNIONES 
DE NEGOCIOS

BENEFICIOS DE 
IMPORTAR DESDE 
LAS ECONOMÍAS 

REGIONALES

Abaratamiento del costo de transporte

Mejora en tiempos de entrega

Preferencias de arancelamiento

Negociar en el mismo idioma, eliminando intermediarios

Ampliar la base de proveedores

Posibilidad de conseguir socios estratégicos en la Región

Cumplimiento de plazos perentorios para la afectación de despachos

Compre en la Región y Búsqueda de Mercados 
en el Exterior
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Transformación Integral del Ecosistema Digital
Ampliamos y simplificamos nuestras plataformas digitales y diversificamos los productos y servicios que las personas y las 
empresas pueden utilizar de manera online, sin dejar de lado nuestra presencia territorial en toda la Provincia. 

Ecosistema
Digital

Banco Provincia
Buenos Aires

eBIP
EMPRESAS

(2023)

CDNI
(2020) CDNI 13/17

(2022)

eBIP
INDIVIDUOS

(2023)

eBIP
MÓVIL
(2023)

BIPI
(2022)

CDNI 
COMERCIOS

(2021)

PROVINCIA
COMPRAS

(2023)

INNOVACIÓN



Impacto en la manera en que las personas se vinculan con el Banco
El nuevo entorno, con más productos y servicios que se pueden gestionar a través de los canales digitales, se vio 
potenciado por los cambios en los hábitos de consumo que introdujo la pandemia. 

INNOVACIÓN

2019 2023Crecimiento 
en el uso de los 
canales digitales 
(comparación 
Diciembre 2019 
– Abril 2023)

Clientes totales por segmento

60%

40%

Cliente Presencial

20%

80%

Cliente Digital

8.207.067

4.707.397

Clientes totales según modalidad de operatoria
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45 millones de transacciones totales* 
por USD 1.280 millones.

* Incluye compras, pago de impuestos y servicios, recargas, órdenes de extracción y transferencias

10 millones de compras en comercios 
por USD 178 millones.

En Abril 2023:

+49 mil puntos de venta en toda la provincia
que utilizan CDNI Comercios

6,5 millones de personas usuarias en CDNI
(aprox. 50% son nuevos clientes del Banco)
10 transacciones por segundo en 2022

Ecosistema digital de pagos del sistema bancario argentino 
en cantidad de personas usuarias en ser 100% interoperable1º

USD 1.550 millones en consumos con beneficios
USD 362 millones invertidos en beneficios
Financiados por el Banco y el Gobierno de la PBA



1
NUEVO BIP|BIP

INNOVACIÓN

PROVINCIA COMPRAS
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Impulsamos el acceso a servicios financieros de calidad y bajo costo.

Promovemos la educación financiera de las personas para que puedan 
aprovechar al máximo las herramientas que les ofrece la banca pública.

• Instalamos 120 cajeros automáticos en barrios y localidades sin 
presencia bancaria.

• Recuperamos los Consejos Consultivos Regionales.

• Creamos Vincular, un espacio de reuniones comerciales virtuales para 
potenciar las exportaciones bonaerenses. 

• Desarrollamos INCLUIR, un programa de educación financiera para 
capacitar a las personas en el uso de productos y servicios financieros.

• Creamos el primer Comité de Mujeres, Políticas de Género y Diversidad 
Sexual del sistema financiero argentino.

• Agenda de Sostenibilidad trabajamos en un modelo de negocios de 
triple impacto que integra factores económicos, sociales y ambientales.

¿Qué hicimos?

CERCANÍA



• Creció +73% la Cantidad de Clientes (personas + empresas).

• Las Transacciones Monetarias crecieron 3,5 veces.

• Se fortaleció el patrimonio del Banco. Hoy tenemos un exceso de capital 
regulatorio inédito: +7,2% del Activo (récord histórico).

• Morosidad Empresas: -1,2 puntos debajo del Sistema.

• En Activos, el Banco Provincia ocupa el 3er lugar del sistema 
financiero (Dic-22). 

• La liquidez amplia alineada al resto del sistema financiero.

• Se regularizaron todos los límites de financiamiento al Sector Público.

• En 2020, 2021 y 2022 el banco fue rentable.

DESARROLLO PRODUCTIVO – INNOVACIÓN - CERCANÍA

Resultados desde Diciembre 2019



Gracias.

Acá se produce


