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CONDICIONES DE CONTEXTO  



Importancia de la lógica del sector privado frente a la 
integración impulsada por los estados. 

 Nueva arquitectura de la integración con tres tipos de agendas 
 I) establecidas (MERCOSUR, ALADI, CAFTA, etc.); 
 II) en proceso (Alianza del Pacífico), y 
 III) Mega Acuerdos (TPP y TTIP). 

Necesidad de atender las asimetrías regionales y sociales 
asociadas a los procesos de integración. 

Nuevas estrategias de competidores/socios externos.  

Características de los procesos de integración 



MEGATENDENCIAS 



El comercio como motor de crecimiento 

• El comercio Internacional ha sido un poderoso motor de crecimiento . El interrogante es 

si esta tendencia continuará después de la recesión. Señales mixtas: China, Mega 

Acuerdos, GVCs. 
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…nuevos socios comerciales y de inversión… 

Creciente participación de economías emergentes y en desarrollo en el comercio 
mundial, con un crecimiento del comercio Sur-Sur; 5% en 1960, 17,6% in 2014 
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…nuevo patrón de producción 

La participación de los PED se favoreció de la creciente fragmentación de la 

producción mundial, impulsada por: i) la reducción de los costos de comercio, ii) las mejoras en 

las TICs; iii) menores costos unitarios de transporte; y iv) el desarrollo de cadenas globales de valor 

Subsidiarias Extranjeras Encadenadas Verticalmente y sus 

Empresas Matrices 

Fuente: Blyde, J (2014) 



…dando lugar a una creciente participación 
del comercio de servicios 
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COMERCIO MUNDIAL DE SERVICIOS 
(1980-2013) 

• El comercio mundial de servicios alcanzó los US$ 4.4 Trillones. Representando el 23% 

del comercio mundial en valores absolutos y el 50% medido por valor agregado. 



…y una alta relevancia de los costos no 
tradicionales 

Costos logísticos: Fletes y Aranceles comparados  
(% del valor de las exportaciones de LAC a EE.UU., 2012) 
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Creciente importancia de los estándares de calidad públicos y privados 

…y una alta relevancia de los costos no 
tradicionales 

http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.ala.org/ala/mgrps/affiliates/relatedgroups/freedomtoreadfoundation/ftrfinaction/specialeventsab/wholefoods.jpg&imgrefurl=http://www.ala.org/ala/mgrps/affiliates/relatedgroups/freedomtoreadfoundation/ftrfinaction/specialeventsab/myracle.cfm&usg=__MFVyw1B-bajiRKwfhcEqlbHJnRk=&h=792&w=1224&sz=78&hl=en&start=1&um=1&itbs=1&tbnid=YiW5laZrkL7sZM:&tbnh=97&tbnw=150&prev=/images?q=whole+foods&um=1&hl=en&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.mtex.co.il/images/Nature choice.jpg&imgrefurl=http://www.mtex.co.il/certifications.aspx&usg=__e1kD1hMfOes4udRJG3SWHe0FTiY=&h=735&w=505&sz=58&hl=en&start=3&um=1&itbs=1&tbnid=up5FD_LxKrUm1M:&tbnh=141&tbnw=97&prev=/images?q=Nature%E2%80%99s+choice&um=1&hl=en&sa=G&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.biotox.org/FILE_DIR/22-06-2005_14-24-41_83_HACCP.gif&imgrefurl=http://www.biotox.org/default.asp?ZNT=S0T1O322&usg=__WnQG8tjtnVAnitKlI_yCyqzqoxI=&h=339&w=250&sz=9&hl=en&start=5&um=1&itbs=1&tbnid=uNJvXwd_hrZXRM:&tbnh=119&tbnw=88&prev=/images?q=HACCP&um=1&hl=en&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://blueridgevermiculture.com/images/usda.gif&imgrefurl=http://blueridgevermiculture.com/&usg=__Ih4dNlSEHh4MdTH3qR5oWiICP74=&h=1816&w=1816&sz=70&hl=en&start=2&um=1&itbs=1&tbnid=eMffsq88nj2XdM:&tbnh=150&tbnw=150&prev=/images?q=usda+organic&um=1&hl=en&sa=N&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.aziendasperanza.com/eng/images/eurepgap.jpg&imgrefurl=http://www.aziendasperanza.com/eng/traccia.php&usg=__POS5yLHFtThXDZzUtLMZ3ksSkFA=&h=93&w=334&sz=10&hl=en&start=2&um=1&itbs=1&tbnid=oOrY_8vzdvrEHM:&tbnh=33&tbnw=119&prev=/images?q=eurepgap&um=1&hl=en&sa=N&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.elboura.com/cert/fieldtofork.jpg&imgrefurl=http://www.elboura.com/index.php?mod=cert&lang=de&usg=__qLu8l1cG7oa9FJA6srB9fMj7XJQ=&h=379&w=921&sz=69&hl=en&start=15&um=1&itbs=1&tbnid=5Z1HrQj3KL2DeM:&tbnh=60&tbnw=147&prev=/images?q=Field-toFork&um=1&hl=en&sa=N&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://www.inoxpa.com/upload/Image/fda.jpg&imgrefurl=http://www.inoxpa.com/en/37/certificates.html&usg=__KrQasIh_kIz04ySx9SJh0QeHTxQ=&h=600&w=747&sz=52&hl=en&start=1&um=1&itbs=1&tbnid=V3qG2r5_ymmktM:&tbnh=113&tbnw=141&prev=/images?q=FDA&um=1&hl=en&sa=N&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1
http://images.google.com/imgres?imgurl=http://publicpolity.files.wordpress.com/2007/11/fairtrade.png&imgrefurl=http://publicpolity.wordpress.com/2007/11/03/think-global-drink-local/&usg=__kuXTsr4nU0vmv6KgYxyHXEru9AM=&h=1175&w=1000&sz=192&hl=en&start=2&um=1&itbs=1&tbnid=AHi1nPqFjXjDGM:&tbnh=150&tbnw=128&prev=/images?q=fair+trade&um=1&hl=en&sa=N&rlz=1T4GGIH_enUS267US269&tbs=isch:1


ROL PARA LA BANCA DE DESARROLLO 



Campo de acción para la Banca de Desarrollo 

Comercio de Servicios 

•Los requerimientos de colateral para estas empresas deben ser 
distintos. 

•Avanzar en esquemas que logren securitizar flujos de contratos 
(factoring para flujos no regulares). 

•Esquemas ágiles de equity con clausulas de salida. 

 

 Costos no Tradicionales 

•Atender tanto los requerimientos de software como de hardware en 
materia de facilitación comercial (asegurar el cumplimiento de los 
compromisos de la Ronda de Bali). 

•Completar mercados a nivel binacional (alineando agendas de 
programación con organismos multilaterales). 

•Financiar agresivamente el acceso a certificaciones de estándares 

 



Muchas Gracias 
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