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Reservas y TCR
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Argentina | Desafíos

Argentina. Cuenta Corriente y Componentes
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DEL CROWDINBAPRO | Del crowding-out al crowding-in



MARCADA RECOMPOSICION DEL ROABAPRO | Rentabilidad convergiendo a mercado



SE SOBRECUMPLIERON LAS METAS DE LINEAS REGULADAS (LCIP)
BAPRO | Sobrecumplimiento de líneas reguladas



ACTIVION DE LINEAS EN DOLARES AL SEGMENTO COMERCIALGran dinamismo en las líneas de 
comercio exterior

BAPRO 
COMEX
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Desafíos y oportunidades que 
se presentan

BAPRO 
COMEX

La necesidad como

Banco de Desarrollo

La oportunidad como

Banco de Desarrollo

• Desaparece la línea regulada por el 
BCRA de asistencia a PyMEs

• La economía necesita dinamizar sus
exportaciones

• Fortalecimos la liquidez y la solvencia
del Banco

• Existencia de dólares ociosos
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¿Qué estamos haciendo frente al 
nuevo contexto?

BAPRO 
COMEX

Nuevos Productos

• Programa Primera exportación para 
PyMEs

• Exporta simple

• Asesoramiento sobre normativa
cambiaria a las PyMEs

• Acompañamiento en la búsqueda de 
nuevos mercados

• Adaptación de productos y líneas a 
cada empresa PyMEs

Nuevos Servicios



PROGRAMA

PRIMERA

EXPORTACIÓN
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¿Qué estamos haciendo frente al 
nuevo contexto?

BAPRO 
COMEX

Creación del

Sectores
económicos

Sectores
exportadores

Empresas

Se seleccionan empresas
dentro de sectores con 
un grado de 
competitividad elevado
para colocar sus
productos en el exterior

1

2

Se le brinda a las
empresas la información
más relevante para 
iniciarse en el comercio
exterior

3
Se le ayuda a las
empresas a buscar
mercados y contrapartes
mediante reuniones con 
agentes del comercio
exterior

4
Se mantiene un 
seguimiento de las
relaciones con los 
clientes, para seguir de 
cerca sus necesidades
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¿Qué estamos haciendo frente al 
nuevo contexto?

BAPRO 
COMEX



14

¿Qué estamos haciendo frente al 
nuevo contexto?

BAPRO 
COMEX

Asesoramiento y 
actualización
sobre normativa
cambiaria a las
PyMEs

1 2

Se le brinda información a las

empresas sobre la legislación

cambiaria vigente para la liquidación

de divisas, los plazos establecidos y 

los trámites necesarios a 

cumplimentar

3

• Búsqueda de contraparte en el 
exterior por posición arancelaria

• Contacto con cámaras sectoriales y 
embajadas para la búsqueda de 

antecedentes
• Asistencia a ferias y eventos
• Análisis de los requerimientos

aduaneros y sanitarios

Acompañamiento
en la búsqueda de 
Nuevos Mercados

• Análisis previo de la actividad

principal de la empresa

• Cotización puntual

• Plazos de acuerdo a la actividad y 

otorgamiento de condiciones

especiales

Adaptación de 
productos y líneas
a cada empresa
PyME
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